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المصرف                 سعر البيع                 سعر الشراء
ذهب عيار 24    106.000                 101.000
ذهب عيار 21            96.000                    91.500
ذهب عيار 18            82.000                    77.500
ذهب عيار 14            61.500                    56.500
ذهب عيار 12            54.000                    49.000
الفضة                      1750                  1500

سوق الذهب والفضة

العملة                      سعر الشراء            سعر البيع
الدولار الاميركي               1475                     1482 
اليورو                             1830                      1840 
الجنيه الاسترليني          2665                      2675 
الدينار الاردني                2050                     2060 
الدرهم الاماراتي              420                        430 
الريال السعودي               380                       385 
الليرة السورية                 26.5                       28 

اسعار العملات
أمام الدينار العراقي

كــانت الجلـســة الثــالثــة للمـائـدة
المستـديرة التي نـظمتها مـنظمة
تــضــــامـن الـــشعــــوب الافــــريقـيــــة
الاسيوية في القاهرة قد انعقدت
ضــمــن مــــــوضــــــوعــــــة )المــــــداخـل
ـــــة في مجـــــابهــــة ــــة الاقــتـــصــــادي الفـكــــري
العولمة(، وكـان من ضمن المتحـدثين فيها
الـسيــد انطــونيـو بـاريـس الــذي اسهب في
اسـتعــراض الـــواقع الاقـتـصـــادي في بلــده
الفلبـين وتطـرق الـى بـرامج الخـصخصـة
ـــــشــــــآت ــــــى بـعــــض المـــن الـــتـــي طـــبـقـــت عـل
الانتــاجيــة في بلاده كـمحــاولــة للـنهــوض
بادائهـا وتطوير برامجهـا ضمن سياسات
الاصلاح الاقـتــصــــادي، وحـيـنـمــــا انهــــى
ــــاقـــشــــة ــــاب المـن بحـثـه واعلـن عـن فــتح ب

والـــتـعـقـــيـــبــــــــــــات
كـنـت ممـن طلـب
المـداخلة، فـسارع
الـــدكتــور هــاروب
عــثــمــــان رئــيــــس
الجلسـة والقادم
ـــــــزانـــيـــــــا مـــن تـــن
لـيعلن اخـتيـاري
ــــــين اول المــعــقــــــب
قائلا: اعـتقد ان
الــقــــــــــــــــــادم مــــــن
العــــراق جــــديــــر
بــان يـفتـتح بــاب
المنـاقشـة. وبدأت
ــــشـكـــــر رئــيــــس ب
الجلسـة والثـناء
ـــــــــى الجـهـــــــــد عـل
ـــــــــــذلـه الـــــــــــذي ب

البـاحث في الاحـاطـة الكـاملـة بمـوضـوعه
لكـني تــوقفـت عنــد جــدوى الخـصخـصــة
وتـســاءلت: هل هـي الحل النـاجع للازمـة
الاقتـصــاديــة، ومــا هــو الــضمــان في ان لا
تـتحــول الخـصخـصـــة نفــسهــا الــى عـبء
اخـر علـى الـواقع الاقـتصـادي في أي بلـد
حيـنمـا لا تتـوفـر صمـامـات امـان جـديـرة
بــإدارة تلك المـشــاريع ســواء في اطــار ادارة
القـطـــاع العـــام لهـــا، ام هـيـمـنـــة القـطـــاع
الخــاص الــذي ربمـــا يكـــون اكثــر تعــرضــا
لفــايــروســات الفـســاد لــدى اصــابـتهــا أي
كيـان اقتـصادي يمـارس فعالـياته وفق أي
نمــط كـــان. ثـم انـتـقلـت الـــى مـــوضـــوعـــة
ــــرا مــــا الاصلاح الاقـتــصــــادي الـتـي كـثـي
يــــشهــــرهــــا صـنــــدوق الــنقــــد الــــدولـي في
تعــرضه للازمـــات الاقتـصــاديــة في بلــدان
الجـنوب على الاخـص، اذ يعتبر الاصلاح
يـتم في حــالــة فــرض الخـصخـصـــة ليـس
ـــــة الغــــاء أي الا، وان مــن اهـــــدافه المـعلــن
شكل مـن اشكال دعم الدولـة الاسعار بما
يعـني ان عـمليـة الاصلاح الاقـتصـادي في
أي من توجهاتها لا تـستند الا إلى هدف
اثراء الاثـرياء وافقـار الفئـات المسحـوقة،
لــــذلك اقـتـــرحــت علـــى المـــائـــدة اعـتـمـــاد
تـعريـف منصـف وجديـر بمعنـاه للاصلاح
الاقـتــصــــادي يـــسـتـنــــد في الاســــاس الــــى
ــــة تــتعــــرض لـلعــــوق او ــــة حــــال اصلاح اي
التلكـؤ في أي من قطـاعـات الانتـاج سـواء
كانت تابعة للقطاع العام ام تدار مباشرة

من قبل القطاع الخاص.
لكـن مــا اثــار اهـتـمــامـي الـتعقـيـب الــذي
ــــســـــوري شـــــاركــنــي فـــيه الاقــتـــصـــــادي ال
المعـــروف الـــدكـتـــور عـصـــام الـــزعـيـم حـين
اشــــار الــــى ان الخـــصخــصــــة لا يمـكـن ان
تـتجه لمعـالجـة المـشـروعـات الخـاسـرة، لان
المــشـــروعـــات الـــرابحـــة لـيــس ثـمـــة مـبـــرر

لتعرضها لتلك الآلية قاصمة الظهر.
وحين نعـالج مـثل تلك المـشـروعـات حـيث
ــــــة مـــن تـــنـعــــــدم الجــــــدوى الاقـــتــــصــــــادي
استـمرارها فـاننا ينـبغي ان نؤمن مـسبقاً
بان بيعها سيكبد الجهات القائمة عليها
خـسائر فـادحة، لان ليس ثمـة من يتقدم
لـشـراء مـشـروع خـاسـر الا بـالـسعـر الـذي
ربمــــا يفــــرضه علــــى الجهـــات الـتـي تـــروم
بـيعه، لــذلك فــالاولــى بــالجهــة القــائمــة
ــــــدة عـلـــيـه ان لا تــــضـحـــي بـــبـــيـعـه مـــتـكـــب
الخسائر الفادحة وهنا لا بد من ان تبرز
مهـمـــة اعـــادة هـيـكلـتـه لانقـــاذ مــــا يمكـن
انقاذه وجعله جـديراً بتعـويض خسـائره،
أي اعــادة الحـيــاة لخـطـــوطه الانـتــاجـيــة
وفعـــالـيـــة اسـتـئـنـــاف نــشــــاطه، ثـم نعـــود
لــتقــــويم جــــدواه اقـتــصــــاديــــاً، وســنجــــد
بالضـرورة انه تجاوز حـالة كـونه مشـروعاً
خـــاســـراً، ودعـــونـي اتــســـاءل هـنـــا اذا كـــان
المـشـروع قـد اضحـى مـربحــاً فمــا الحيلـة
في خــصخـصـته، ثـم خلـص الـــى القـــول:
اجــــد هـنــــا ان الخـــصخــصــــة لا يمـكـن ان
ــــــــة لاســـتـلاب الـــثــــــــروة تــكــــــــون الا وســـيـل

الوطنية وتبديدها.
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امكانية بناء اقتصاد غير تابع
في زمن العولمة

حسام الساموك

في الهم الاقتصادي

)7-3(
 د. حسين عجلان

د. فارس عبد الله كاظم 

 بغداد/رياض القره غولي

دور التسويق في تطوير منتجات الشركات المصنعة )التسويق والاسواق الصناعية العالمية(
)2-1(

Fork 2 .التــرخيص الاجـنبي
 eign Licensingحــــــــــيــــــــــث
تـــــدخل الـــشــــركـــــات للاســــواق
الخـــــارجــيــــــة علــــــى وفق هـــــذا
الشكل من التوسع عن طريق
ابـرام اتفـاقيـات مع مــؤسسـات
تــســـويقـيـــة اجـنـبـيـــة مـن اجل
انتـاج او تسـويق منتجـاتها في
الخــــــارج، وغــــــالــبــــــا مــــــا يــتــم
الـتعــاقــد علــى تقـسـيم نــسبــة
مـــئــــــــويــــــــة مـــن الاربــــــــاح بـــين
الطـرفين )المرخـص والمرخص
له(، كــمـــــــا تقــــــدم الـــــشــــــركــــــة
المـرخصة خـدمات ومسـاعدات
فـنـيــة الــى الـشــركــة المــرخـص

لها.
Joint 3 .الاسـتثمـار المشـترك
 :Ventureوهــــــو عــبــــــارة عــن
تعــــاون بـين شــــركـتـين او اكـثــــر
علـى الاستثمـار بانتـاج او بناء
انــظمــة تــوفــر بـقيــة للــوصــول
الـى الاسـواق الخـارجيـة حـيث
يـشــارك كل مـنهـم في مخـاطـر
جهــــــود الــتـــــــوسع، فــــــاذا تمــت
المشاركـة مع شركة اجنبية فان
الـــشــــركـــــة المحلـيــــة سـتـكـــسـب
الـتــــزام الـــشــــركــــة الاجـنـبـيــــة
بمهــــــاراتهـــــا وقــــــدرتهــــــا علـــــى
الـــــــــوصـــــــــول الـــــــــى الـــــــســـــــــوق

المستهدف.
Direct 4 .الاسـتثمـار المبـاشر
 : Investmentيـــحـــــــــــــــــــــــدث
الاستثمار المباشر عندما تقوم
الـشركـة المحليـة )الأم( بانـشاء
فـروع انتـاجيـة لهـا في الخـارج،
وهـذه الطـريقـة تتـطلب درجـة
عــاليـة مـن الالتــزام من حـيث
المـبـــالغ المـطلــوبـــة للاسـتـثـمــار
ووقت الادارة كمــا وتعتبـر اكثـر

اشكال الدخول مخاطرة. 
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الـتـــســــويقـيــــة الــــدولـيــــة.. أي
دراســـــــة العـــــــوامل الــبــيــئــيــــــة
الخــــــارجــيــــــة مــثـل العـــــــوامل
الاقـتــصــــاديــــة والـــسـيــــاسـيــــة
والثقـــــــــــــــافية والتكــــــــنـولوجية

والاجتماعية وغيرها.
أشكال الدخول

للاسواق الدولية
عندما تقرر الشركة ان تصبح
مـــســــوقــــة دولـيــــا فــــان درجــــة
التـزامهــا في العمل بـالاسـواق
الــــدولـيــــة سـيــتفــــاوت حـــسـب
اشـكـــــال الـــــدخــــــول للاســـــواق

الدولية:
Exporting: 1 .الـتــصــــديــــر
وهو الشكل الـبسيط للدخول
الــى الاســواق الخـــارجيــة لانه
يـــتــــضـــمـــن اقـل نــــــســـبــــــــة مـــن
المخاطر  Risksبالمقارنة مع
الـــبـــــــــدائـل الاخـــــــــرى وعـلـــــــــى
الـعمــوم. يمكـن ان ينـظــر الــى

التصدير من زاويتين:-
التـصــديــر بــاعـتبــاره نـشــاطــاً
سلـبـيـــــاً وهـــــو عـنـــــدمـــــا تـبــيع
الــــشــــــركــــــة الــــــى الخــــــارج دون
تخـطيـط وخبـرة حـيث تـنظـر
الى السـوق الخارجي كـوسيلة
للـتـخلــص ممـــــا لـــــديهـــــا مـن
فـائـض غيـر متـوقع وبـالتـالي
تمـــارس النـشـــاط التـســويـقي

الدولي بالمناسبات فقط.
والنـظـــرة الثـــانيــة لـلتـصــديــر
بـــاعـتـبـــاره نــشـــاطـــاً ايجـــابـيـــاً
والـذي يعنـي ان الشـركـة تقـرر
الالـتــزام بــالـبحـث عـن فــرص
تـــســـــويقـيــــة في الخــــارج كـمــــا
وتـخــــصــــص مـــــــوارد مـــــــاديـــــــة
وبـشـريـة في الـسـوق الخــارجي
كبـديل استـراتيجـي للعمل في

السوق المحلي.

لـــتحــــــديــــــد عــــــدد ونــــــوعــيــــــة
الاسواق المحتمل دخولها.

وبـصــورة شبـيهــة فــان طبـيعــة
ونــوعيــة الاســواق المـسـتهــدفــة
قـــد تـــؤثـــر علـــى قـــرار كـيفـيـــة
خدمـة هذه الاسـواق فطبـيعة
تـــركـيـبـيـــة الـتـــوزيع لـتــســـويق
وتـــــوفـــــر الــبــنــيـــــة الـــتحــتــيـــــة
Infrastructuresالـبنوك
، الـــــــنــقــل، الـــــــتــخـــــــــــــــــزيـــــــن(،
والــــســيــــــاســــــات الحـكــــــومــيــــــة
المتعلقة بـالتبادل التجاري في
دولـة مـا حـتمـا لا تـؤثـر فـقط
عـلـــــــى قـــــــرار اخـــتـــيـــــــار هـــــــذه
ــــــــــــة الاســــــــــــواق بـل في كـــــيـفـــــي
خــدمـتهــا تــســـويقـيــاً. كـمــا ان
طبـيعــة وفلــسفــة الـشــركــة في
اتخـاذ قـرار الـدخـول للاسـواق
الخـــــارجــيـــــة ســتـــــؤثــــــر علـــــى
تـخــــطــيــــط اســتـــــــراتــيـجــيـــــــة
الـتــســـويق )الــسلعــة، الــسعــر،
الـــتـــــــــوزيـع، الـــتـــــــــرويـج(... أي
سـتــــؤثـــــر علــــى مــــدى الـتــــزام
الـــــشــــــركــــــة بــتـــنفــيـــــــذ مهــــــام

التسويق.
ومـن الضـروري دراســة البـيئـة
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إدارة التسويق
الدولي:

تـواجه عـمليـة إدارة الـتسـويق
الـــــــدولـــي اتـخـــــــاذ الـقـــــــرارات

الاساسية المهمة:
.1 قـــرار الـــدخـــول او عـــدم

الدخول للاسواق الدولية.
.2  قـرار يتعلق بنوع وعدد
الاســــــــــــواق الــــتــــي يـحــــتــــمـل

الدخول اليها.
.3 قـــــرار يــتعـلق بـكــيفـيـــــة
خـــدمـــة هـــذه الاســـواق الـتـي

يحتمل الدخول اليها.
وكما يبـدو فان هـذه القرارات
متداخلـة وتؤثـر على بـعضها
عـبــــر الامكـــانـــات والـــوســــائل
الـبــــديلــــة المـتــــاحــــة لخــــدمــــة
الاســـــواق الخـــــارجــيـــــة لـــــدى
شـــركـــة مـــا في وقـت مـــا تـــؤثـــر
عـلـــــــــى قـــــــــرار دخـــــــــول هـــــــــذه
الاسـواق وكـذلك علـى نـوعيـة
المهـام والانـشطـة الـتسـويقيـة
الـتـي سـتـتـــولــــى القـيــــام بهـــا
فــالامكـانـات والمــوارد المتـاحـة
قــد تـسـتخــدم ايـضـــا كمـعيــار

المختلفــة التـي تعكـس القـيمـة
والمنفعـة التي تحققهـا السلعة
للمسـتهلكين والتي تهدف الى
تحقـيق عـــائـــد مـنـــاسـب علـــى

الاستثمار في تلك الصناعة.
.6 تقديم الخـدمات الفـنية
وغيـر الفنيـة سواء قـبل او بعد
الشـراء للتـاكـد من مـدى رضـا
العــملاء واسـتـمــــرار الــتعــــامل

معهم.
إذن يختـلف التـسـويق الــدولي
في مفهومه عن التسويق العام
كــونه يـتعــامل بـاداء الانـشـطـة
التي تسـاعد على تدفق السلع
والخـــــــدمـــــــات عـــبـــــــر الحـــــــدود
الـــسـيــــاسـيــــة لاكـثــــر مـن دولــــة
ووجــــــــود ثـقــــــــافــــــــات وعــــــــادات
وتقاليد ولغات مختلفة، وهذه
الاخـــتـلافـــــــــات تـــنـــتـج عـــنـهـــــــــا
فـروقات اخـرى تتضمن عـملية
ممارسـة الانشـطة الـتسـويقـية
وكـــــــــــــيــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــفـــــــــــــيــــــــــــــــــــــــــــــــــــة
معــــــــــــــــــــــــــــــــــــــــالجــــــة الــتــــســــــويق
وتـــــطـــــــــويـــــــــر الـــــــســـيـــــــــاســـــــــات
ــــــــــــراتـــــيـجـــــيــــــــــــــــات والاســـــتـــــــــــــــــــ

التــــــــــــــــــــــسويقية ذات الصلة.
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 وعلـى اسـاس هـذا الافتـراض
فان المـوضوع على اهميته من
الناحيتين النـظرية والعملية
يـــدفعـنـــا للـــدخـــول في دراســـة
التسـويق بشكل عام والـتركيز
عـلـــــــى الــتـــــســـــــويـق الـــــــدولــي
خـــــاصـــــة، لمـــــا له مــن اهــمــيـــــة
كــبــيـــــــرة في تحـقــيـق اهـــــــداف
الـشـركـات المـصنعــة . كمـا هـو
معلـوم فـان التـسـويق نـوعـان:
تـــســـــويق مـحلـي وهـــــو الـــــذي
يهــتــم بـــتخـــطــيــــط وتلــبــيــــــة
احــتــيــــــاجــــــات المــــســتـهلـك في
الـســوق المحـليــة )الــداخـليــة(
وتــســـويق دولـي والـــذي يـــركـــز
انـــــشــــطــتـه عـلـــــــى عــنـــــــاصـــــــر
product تخــطـيــط المـنـتج
والـــــسعــــــر  priceوالــتـــــــوزيع
  distributionوالـتــــــرويج
 promotionلخـــــــــــــدمــــــــــــــة
المــــــــســــتـهـلــك الــــنـهـــــــــــائــــي او
المــــســتخـــــدم الـــصــنـــــاعــي مــن
المنتجـات )السلع والخـدمات(
ـــــــــــــــاتــه الــــــتــــــي تــلــــــبــــــي طــلــــــب
واحتيـاجاته في اكثـر من دولة
من دول العالم وهذا يعني ان
ـــــــــــــــدولــــــي الــــــتــــــــــــســـــــــــــــويــق ال
International Mark(
 (ketingيـتــضـمــن القـيـــــام

بالانشطة الآتية:
.1 دراســة لاســواق الــدولــة

الحالية والمتوقعة.
.2 تخـــطــيـــط وتـــطــــــويــــــر
المـنتجـات المـطلـوبـة مـن حقل
المـسـتهلـكين المـسـتخـــدمين في

الاسواق الخارجية.
ــــــــــــــــســـلـــع ــــــــــــــــــــــوزيـــع ال .3 ت
والخــدمـــات من خـلال قنــوات

التوزيع الدولية.
.4 التـرويـج للمـنتجـات في

الميدان الدولي.
.5 تحـديـد طـرق التـسعيـر
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لو طرحنا سؤالا
مفاده هل ننتج
بقدر ما نسوق؟
ام نسوق بقدر ما ننتج؟
وهنا سيكون هنالك جدل

واسع بين المهتمين
بعلم التسويق واولئك
المهتمين بعلم الانتاج

وكل سوف يركز على
تخصصه وعلى اهمية

الميدان الذي يعنيه الا ان
الحقيقة انه لا يمكن

للشركة ان تنتج الى ما لا
نهاية بدون وجود خطة

تسويقية قائمة على
دراسة امكانات كل من

السوق المحلي او
السوق الدولي على

استيعاب الانتاج وبدون
وجود مثل هذه الخطة

فان الانتاج سيكون
مرهوناً بتقلبات الاسواق

واحتمالات الاختناقات
التي تحصل ما يعرض

الشركة الى خسائر لا مبرر
لها لهذا يمكننا ان نقول

ان على الشركة ان تنتج
بقدر ما تسوق وليس

العكس.

ــــاً فـعلــت وزارة الــنفـــط في حـــســن
تنـظيـم آليــة تجـهيــز المـنتــوجــات
النفطيـة عبر البطاقة الوقودية.
والـتـي بــدأت آثــارهـــا الايجــابـيــة
واضـحـــــــــة لـلـعـــيـــــــــان مـــن خـلال
ـــســيـــــابــيـــــة الـكــبــيـــــرة الــتــي الان
حـققــتهــــا في ضــبــط الــتـجهــيــــز
والغـاء حلقـة "التجـارة السـوداء"
حـيـث روج لهـــا عـمـــال محــطـــات
التجهيـز وباعة الشوارع طويلاً و
"احـرقـوا" اسعـار النفـط الابيض
ليـصل سعـــر البــرمـيل سعــة 200
لتـر الى )70( الف ديـنار في فـترة
ـــدافع الــصـيف ومـــا شهـــده مـن ت
ـــى تلـك المحــطـــات اســتعـــداداً عل

لفصل الشتاء.
تلـك الــصــــورة ارقــت المــــواطــنــين
ليـطـــالبــوا بــاجــراء يـضـمن لـهم
الحصـول علــى احتيـاجـاتـهم من
المــشـتقـــات الـنفــطـيـــة بـــسهـــولـــة
ويـسـر، حـيث قـامـت وزارة النـفط
بـتـــوزيع قــســـائـم تجهـيـــز مـــادتـي
النفط والغاز السائل على وكلاء
المواد الغـذائية، وبـاشر المـواطنون
بـاستلام حصـصهم من محـطات
تجهـيـــز المـنـتـــوجـــات الــنفــطـيـــة
المـــنـــتــــــشــــــــرة في بـغــــــــداد ، وقــــــــد
خـصــصت وزارة الـنفــط للعــوائل
الـتي يـبلغ عـدد افـرادهــا من )1-
ــــنـفــــــط ــــتــــــــــــراً مــــن ال 5( )30( ل
ـــات مـن الابـيــض و )3( اســطـــوان
الغاز الـسائل، فيما حددت حصة
العـوائل المكـونة مـن )6-12( فرداً
)40( لتــراً و )3( اسـطــوانــات غــاز
ســـائل، امـــا العـــوائل الـتـي يـبـلغ
عدد افرادها )13( فاكثر فحددت
حـصـتهــا مـن الـنفـط الابـيـض بـ
)50( لتــراً و )4( اسـطــوانـــات من
الغـاز السـائل ومع ان هذه الآلـية
اتــاحت الفـرصـة امــام اكبـر عـدد
مـن المـــواطـنـين لـلحــصـــول علـــى
احتياجاتهم من النفط الابيض
ضـمن الــرقعــة الجغـــرافيــة لـهم،
الا انها انعكست على نحو سلبي
في محـطـات وسـاحـات بـيع الغـاز
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بعد توزيع البطاقة الوقودية

أنسيابية في تجهيز النفط الابيض مقابل خلق
ازمة في الغاز رفعت سعره الى اربعة اضعاف

ـــدافعـــاً الــســـائل، حـيــث شهـــدت ت
شــــــديــــــداً مـــن قـــبـل المــــــواطـــنـــين
للحصـول على حصصهم المقررة،
وكأن عملية تبادل الادوار انتقلت
مـن محطــات تجهيـز الـنفط الـى

محطات تجهيز الغاز.
المواطـنة ايمـان حسـن قالـت: انها
اسـتطاعت الحصـول على النفط
ـــســيــــابــيــــة، الابــيـــض بــيـــســــر وان
ضـمـنـت لهـــا حقهــا في الحـصــول
ـــى احـتـيـــاجـــاتهـــا بعـيـــداً عـن عل
ــــة ــــر في حــــال تحــمل نـفقــــات اكــب
اللجـــوء الـــى "الــســـوق الــســـوداء"
الـتـي يـبـــاع فــيهـــا خـــزان الــنفــط
الابـيــض مــن سعـــة )20( لـتـــراً بـ
)5( الاف دينــار لكن الادهـى انهـا
لا تسـتطـيع الحصـول علـى الغـاز
الـســائل مـن محـطـتهــا القــريـبــة
من سكنها والتي تـشهد زحاماً لا
قـبـل لهـــا به مـــا اضــطـــرهـــا الـــى
ـــاعـــة المــتجـــولـين شــــرائه مـن الـب
بــسعـــر )5( الاف دينــار وبــالــسعــر

التجاري.
فيـما قـالت المـواطنـة زينب هـاشم
انهــا اسـتـطــاعـت الحـصـــول علــى
حـصـتهــا مـن الغــاز الـســائـل عبــر
البـاعــة المتجــولين بـسعــر خمـسـة
الاف دينــار للاسطـوانـة الـواحـدة
لعـــدم تمكـنهـــا مـن الـــذهـــاب الـــى
معمل تجـهيز الغاز الـسائل الذي
يبعد عن سكنـاها )1.5( كم فيما
يؤكـد آخرون استحـالة حـصولهم
ــــــى الغــــــاز وفق الآلــيـــــة الــتــي عل
اعـتمدت بل ان سعر القـنينة قفز
بـــشكـل مفـــاجـئ الـــى سـتـــة الاف
ديـنــار مــا يــسـتــدعـي اتخــاذ وزارة
النفـط الاجراءات الكفيـلة بعودة
سعـــر قـنـيـنـــة الغـــاز الـــى سعـــرهـــا
ــــــســــــــابـق )1500( ديـــنــــــــار لمـــنـع ال
استـغلال البـاعــة المتجــولين بعـد
تحـــول اجـــراء الـــوزارة لـتـــسهــيل
الحـصـــول علـــى مـــادة الغـــاز الـــى
ازمـــــة ضــــــاعفـــت سعـــــر الـــســـــوق
ـــــى اربعــــة الـــســـــوداء المعــتــمــــد ال

اضعافه.
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