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عصام محمد حسن المحاويلي

لقـــد طـــرحـت تـلك الـعلاقـــة في
هــــــذا الـــبحــث مــن عــــــدة زوايــــــا
وحـسب العـمليـة المصـرفيـة كـأن
تــكــــــــون حــــــســــــــابــــــــا جــــــــاريــــــــاً أو
إســتـقـــــــراضـــــــاً أو اســتـلام راتــب

تقاعدي.. الخ.
في هذا البحث لـم يكن المطلوب
تنـاول مـوضــوع العـمل المـصـرفي
بــــكــل تــفــــــــــــــــاصــــــيــلــه ودواخــلــه
وشـواغله بل المطلـوب هو مكـانة
المـصــرف عـنــد الـنــاس، اي مــاذا
يعني المـصرف بـالنسـبة للـناس،
وكــيف يـتــصـــــورون المــصـــــرف في
أفـضل صـورة، إضـافـة الــى ذلك
مــــا شــــواغل )الـتـــســــويق( لــــدى

المصرف نفسه؟
وكــيف يـكـــسـب زبـــــائــنه؟ وكــيف

ـ

للخــدمــات بعــد طلـبهـــا ويكــون
الــزبــون راضـيــاً عـنــدمــا يـحقق
نتيجة افضل مما هي متوقعة.
ان الموظـف الحاذق المعـد اعداداً
جـــيـــــــداً يــــــســـتــــطـــيـع ان يـجـعـل
الــــزبــــون داعـيــــة لمــصـــــرفه ومـن
المحـقق بـــــأن هـــــذا الـــــزبـــــون إذا
رضي عن المصرف فـإنه سيسهم
في جـــذب زبـــون آخــــر دون طلـب
من المصـرف كما ان رضا الزبون
عـن المصـرف سـيجعله مـسـتمـراً

في التعامل معه.
ج-ان العــمل المــصــــرفي يجـب ان
لا يقـتــنع بـــأنـه محـــدود، اي ان
طمــوحــات المـصــرف يـجب ان لا
تـعـــــــــرف الحـــــــــدود، ولـــــــــذلــك لا
ينبغي للـمصرف ان يـتكاسل في
الإعلان عــن خــــــدمـــــــاته إذا مــــــا
وجــــــــــد ان وضـعـه في الــــــــســــــــــوق
المـصـــرفي اصـبح قـــويـــاً وراسخـــاً
ولـعل هــــــذا هــــــو ســبــب تـــــــراجع

الإعلان عند بعض المصارف.
د-الإعلان عـن المــصـــرف بــشـكل
لايــتــمــــــاشــــــى مـع روح العـــصــــــر
ولايــــشــكل اي حــــــافــــــز لإقــبــــــال

الناس عليه.
هـ-عــدم تــوفيــر أسبــاب الــراحــة
للـزبائن في المـصرف من مقـاعد

وتبريد او تدفئة ونظافة.
و-عـــدم اكـتـــراث مــــدراء الفـــروع

بشكاوى المراجعين.
ز-طـــول الإجـــراءات المـتــبعـــة في
واحــــــــــدة مــــن اهــــم المـعــــــــــامـلات
المــــصـــــــرفــيـــــــة المــبـــــــاشـــــــرة وهــي
)الحــســـاب الجـــاري(، فــسـتجـــد
النــاس يـســأمــون مـن الانتـظــار
حـتـــى يـنـــادي المـنـــادي بـــالـــرقـم
الذي يحملـونه لكي يـتم صرف
الـصك، ولـم يحـصـل أي تبــديل
في هـذه الإجراءات )وفي غيرها(

رغم كثرة الشكاوى.

حيث استأثر بالسوق المصرفية
لفـتـــرة طـــويلـــة كـــونه المـصـــرف
الـــتـجـــــــاري الـــــــوحـــيـــــــد الـــــــذي
سـمحـت القــوانـين الاشتـــراكيــة
بتـواجده في السـاحة المصـرفية،
فلجــأ الـنــاس الـيه مـضـطــريـن
ولـــم يـــتــــــــركــــــــوه.. مـــتـعــــــــوديـــن
ومقـتنـعين بقـوته لأنـه مصـرف

حكومي!.
اذن فـان الــوعي لـدى الجـمهـور
مـنخفـض فـيمــا يخـص العـمل
المـصـــرفي، وقـــد قلـنـــا بـــدايـــة ان
هـذه مـســؤوليـة طـرفي العـمليـة
المصرفية: المصرف والجمهور.

ولنـنظـر الــى مسـؤوليـة الجهـاز
المــصـــرفي عـن انـخفـــاض درجـــة
الـــوعـي المـصـــرفي عـنـــد الـنـــاس،

ونتبين اسبابها:-
أ- الجهــــاز الاداري المــصــــرفي في
المصرف الحـكومي ظل لسنوات
طــــــــــويـلــــــــــة مــــثـقـلاً بــــــــــالـعــــبء
الـــــوظـــيفــي ولــم يـكــتـــــرث الـــــى
اهـمـيــــة الاعلان الــــذي يجـــذب
العــملاء، ان طــــــريقــــــة تعــمــيــم
الاعـلان تـخـــــص عـلـــم الاعـلان
والتسـويق، ولم يتـطور الاعلان
المـصــرفي العـراقـي رغم اهـميـته
وسرعـة تأثيره على المتلقي من

الجمهور.
ب-المـوظفون خصوصاً موظفي
التعــامل المبـاشـر لايـتقنـون فن
الـبــيع الـــشخــصـي والــــذي هــــو
عـمليـة الاتصـال الحـاصلـة بين
البائع والمشتري وبشكل مباشر
بهــدف تــشجـيـعه ومعــاونـته في
تحـقـــيـق عـــمـلـــيــــــــــة الـــــــشــــــــــراء
للبـضاعـة او الخدمـة، ان البيع
الـشـخصـي يحقق هـدفــاً مهمـاً
تــــسعــــى الــيه جـمــيع المـنـــشــــآت
الخدمية منهـا والانتاجية وهو
رضــا الــزبــون، حـيث ان الــرضــا
هـــو عـبـــارة عـن تقـيـيـم الـــزبـــون

نـفهـم مـن هــــذا ان مـــســــؤولـيــــة
اثــــــــارة انـــتـــبــــــــاه الـــنــــــــاس الــــــــى
)الخـــــــدمـــــــات الــتـــي يقــــــــدمهـــــــا
المـــصـــــرف( في مــنـــطقــتهــم تـقع
عـلـــــــى عـــــــاتـق مـــــســـــــؤولــي ادارة
الـتـــســـــويق في المــصــــرف، ولابــــد
لــهـــــــــــــــــــذه الادارة ان تـــــــــــضــع في
حسبـانها تـطويـر )الوعـي( عند
النـاس والاسـتمـرار في ذلك، اي
عـدم الـركـون الـى ثـوابت مـعينـة
مـنهـــا عـمـــر المــصـــرف وتـــاريـخه
الـتعــاملـي وكثــرة مــراجعـيه، ان
هـذه الظـواهر او الـثوابـت قد لا
تـعـــكــــــــــس جــــــــــــودة في تـقــــــــــــديم
الخـــدمــــات بل احـيـــانـــاً تـعكــس
اضـــطـــــراراً عــنـــــد الــنـــــاس الـــــى
اللجــوء الــى هــذا المـصــرف دون
غيره.. او عندمـا لا يكون هناك
مـصرف منافـس )حقيقي( امام
هــــــذا المـــصــــــرف، وابــــــرز مــثــــــال
امامـنا هـو )مصـرف الرافـدين(
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الـتسويق فالمصرف يعمل ضمن
ســـــوق مــصـــــرفــيـــــة ويــــشـكـل مع
المـــــصـــــــــارف الاخـــــــــرى الجـهـــــــــاز
المصـرفي، هــذا يعنـي ان عليه ان
يقـتـنـص فــــرص العـمل بــسـبـب
شـدة المـزاحمـة وشـدة المنـافـسـة،
فالزبـائن تنجذب الى من يقدم
خــــدمـــــاته اكـثــــر مـن المــصــــارف
المـمـــاثلــة وهـــذه حقـيقـــة لاشك
فـيهــا، فلابــد من اعــداد )خـطــة
تـســويقيـة( وبـشكـل دقيق وعـدم
ترك المصرف يـسير بلا هدى في

عالم متزاحم متنافس.
يعتبر تخـطيط التسـوق عملية
مــــــربحـــــة لـكـــــونـه يحـــــدد عــمل
الـــنـــــــشـــــــــاط الـــتـــــــســـــــــويـقـــي في
المستقبل وتقع مسـؤولية دراسة
وتــفــهـــــم وادراك اثـــــــــــــر رد فــعــل
الــــتـغــــيــــيـــــــــــرات الـــــــــــداخـلــــيـــــــــــة
والخــارجيــة للبـيئــة علـى عــاتق

العاملين في ادارة التسويق.

ـ

الجيد.
فمن واجبات المصرف الأساسية
بــنــــــاء ســيــــــاســــــة تـــــســـــــويقــيــــــة
ســتـــــراتــيجــيــــــة لغـــــرض جـــــذب
العملاء الـيه وتقديم الخـدمات
لهـم بـــأفــضل وأحـــسـن وأحـــدث
الـطـرق لـكي يـشعـر الـزبــائن ان

المصرف قد )خدمهم( فعلاً.
ان عــملــيـــــة جــــــذب العــملاء إذا
تمت بشـكل علمي ودقـيق فلابد
وان تـؤتـي ثمـارهـا بـشكل تـزايـد
المـتعــــاملـين مع المــصـــرف وهـــذا
يــــؤدي الــــى نجــــاح المــصــــرف في
تحقـيق مـــا يـــريـــده مـن الاربـــاح
وتترسخ مكـانته في سوق العمل

ولدى الناس.
هنا نحن امـام مسألـة تخطيط
تــســـويق مـن مــشـــاكل الـنــشـــاط
الاداري ولا يمــكـــن فـــــصـلـه مـــن
امكـــانـــات وفـــرص الــســـوق فهـــو
ضـمـن المــســؤولـيــات الاداريــة في

عـــــديـــــدة جــــــداً لا مجـــــال هــنـــــا
لتـفصيلـها. ولهـذا يجب النـظر
الــــى المــصــــرف بـــشـكل )خــــاص(
لأن وظـــــــيــفـــــــتــه في المجـــــــتـــــــمــع
)خــــــــاصــــــــة( وأداءه )خــــــــاص(..
وعـلاقـــــــــة الـــنـــــــــاس بـه أيـــــضـــــــــا
)خـــاصـــة(، فلا بـــد مـن معـــرفـــة
رؤيـــا النــاس لـلمـصــرف.. ورؤيــا
المصرف للناس من حوله، وهذا
مــا حــاولـت أن ابحـثه.. وابحـث

عنه.
*تدريـس في كلية بغـداد للعلوم

الاقتصادية
يمـكــن القــــول بـــــأن للـمــصــــرف
خــدمــات يــريــد تــســـويقهــا الــى
الـــزبـــائــن.. ومفهـــوم الـتــســـويق
الحـــــديـــث يعــنــي الـــــوفـــــاء بمـــــا
يطلبه المـستهلك او العميل من
اداء فــإذا مـــا استـطــاع المـصــرف
ان يـجعل اقـبــال الــزبــائـن علــى
خـدمـاته في مـستـوى مـتصـاعـد،
فــإنـه يكــون قــد أوفــى بـتـطـبـيق
مفــــاهـيـم الـتـــســـــويق الحــــديـث
ونجح في زيــادة الــوعي المـصــرفي

لدى الناس.
ويجـب ان تـكــــون سـتــــراتــيجـيــــة
)تـقــــــــديم الخــــــــدمــــــــات( عـــنــــــــد
المصـرف كفوءة ونـشطـة وتهدف
الــــــــى جــــــــذب الـعـــمـلاء بــــــشــكـل
مـسـتمــر، والكفــاءة التـســويقيـة
تعــنـــي تلـك الانـــــشـــطـــــــة الــتــي
تهدف اشباع رغـبات المستهلكين
من الـسلع والخـدمـات، فـإذا مـا
وجـد الـزبـون ان مصـرفـاً مـا قـد
اشـبع حـــاجــــاته مـن الخـــدمـــات
فلا بــد انـه سيــزيــد مـن تعــامله
معـه، والعـكـــس لابـــــد ان يــنفـــــر
الــــــزبــــــون ويـجعـله يـــبحــث عــن
مـصــرف آخــر ويـــؤدي ذلك إلــى
زعـزعـة ثـقته بــالجهـاز المـصـرفي
إذا مـــا وجـــد المـصـــرف الاخـــر لا
يفكـر-أيـضـا- بــاشبـاع حـاجــاته
في الخدمـة المصـرفيـة وبالـشكل

يحافـظ على علاقـة مستـديمة
مـعهـم؟ ومـــا تــصــــوراته في هـــذا
ـــــــــــــــــــــاك المجـــــــــــــــــــــال؟ وهـــل هــــــــن
اسـتـــراتـيجـيــــة حقـيقـيـــة لـــدى

المصارف؟.
ســيـكـــــون –بـــطــبــيعـــــة الحـــــال-
مجــــــال الـــبحــث هــــــو الــــــزبــــــون
العـــــراقـي والمــصـــــرف العـــــراقـي
)اختـرت مصرفاً حكومياً وأحد

المصارف الاهلية(.
المصـارف في معـظم دول العـالم
اصـــبـحـــت جــــــــزءاً مـهـــمــــــــاً مـــن
ــــــــــــة ــــــــــــاة الاقـــــتـــــــصــــــــــــادي الحـــــي
والاجتمـاعيـة، بل صـارت جـزءاً
لا يمـكــن فــــصـلـه عــن الحــيـــــــاة

اليومية للناس.
في الـعـــــــــراق لا يـــنـــــظـــــــــر الـــــــــى
المصرف بهـذه الكيفيـة وسنجد
ان ســــبــــب ذلـــك يـعــــــــــــود الــــــــــــى
المـصرف والناس معاً، ان العمل
المصرفي ليـس وظيفة اعتـيادية
ولـــذلـك لا يكـــون الارتـبــــاط به
والتعــامل معه شـيئـاً اعـتيـاديـاً
يــــــشـــبـه الـــتـعــــــــامـل مـع بـقـــيــــــــة

الدوائر.
المصــرف ليـس )دائـرة( بــالمعنـى
المـعــــــــروف.. ومـــن الجــــــــائــــــــز ان
اسميه )همـزة وصل( بين أناس
لـــــــديهــم ثــــــروة ولـكــن لــيـــــســت
لديهم مشـاريع لتغذيـتها بهذه
الــثــــــروة، وبــين انــــــاس لـــــــديهــم
مـشــاريع ولكـن حيلـتهم المــاليـة
قلـــيلــــــة .. ويــــــأتــي دور )هــمــــــزة
الــــوصل( هــــذه لإعــــادة تــــرتـيـب
هـــذا الـــوضع فـيـتـم عـن طـــريق
تسـريب الأموال من اولئك الى
الـزبــائن وحـثهم علــى التعـامل
معه وايـداع امـوالهم لـديه لانه
سـوف يقـوم بـإقـراض الاخــرين
من هـذه الامـوال وهـو بطـبيعـة
الحـــــــــــال يـفـعـل ذلــك بـــــــــــدافـع
الكــسب ولايقـتصـر عـمله علـى
الاقـراض ولكن يـشمل عملـيات

ـ ـ
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 تنشيط العمـــــــل المصرفي في العــــــراق
)3-1(

كانت العلاقة التي تربط
الناس بالمصرف

ومازالت، تشغل بال
الكثيرين من العاملين

في مجال الصيرفة، ولا
شك ان مسوقي العمل

المصرفي حاولوا-
ومازالوا يحاولون- جذب

العملاء لتحقيق
المكاسب التي أنشئ من

اجلها المصرف، ولذلك
لا يدخرون جهداً في

سبيل تذليل أية عقبات
في طريق العلاقة بين

المصرف  وزبونه مهما
كانت نوعية العلاقة.

من بين الاسـواق التي شهدت تناميا
مـلـحـــــــوظـــــــاً في الـــــســنـــــــوات الــثـلاث
الاخــــيــــــــــــرة ســــــــــــوق الحــــــــــــاســــبــــــــــــات
الالكـتــرونـيـــة.. فقــد تــزايــد الـطلـب
وبـشكل ملحـوظ علـى هـذه الاجهـزة
لاسبـاب عـديـدة ومـختلفـة )يـاتي في
صـــــــدارتهـــــــا الارتفــــــاع المـلحــــــوظ في
مـــسـتـــــوى دخـل الفـــــرد، وانـخفـــــاض
اسعـار هذه الاجهـزة عما كـانت عليه
ســــــابقــــــاً.. فعــنـــــدمـــــا كـــــان الـــــراتــب
الـــــشـهـــــــري لـلــمـــــــوظـف لا يــتـعـــــــدى
العـــــشــــــرة الاف ديــنــــــار، كـــــــان سعــــــر
الحـــــاسـبـــــة  P1 وهـي حـــــاسـبـــــة ذات
كفـــاءة مــنخفـضـــة يـتجـــاوز الملـيـــون
دينــار، امــا الان فــان سعــر الحــاسبــة
P4 ذات مــــواصفــــات معـتـــدلـــة وهـي
الاحـــــــــدث في ســـــــــوق الحـــــــــاســـبـــــــــات،
لايـتجـــاوز الـ450 الف ديـنـــار، ويعــود
هذا الانخفـاض في السعر الى الغاء
الـــرســــوم الكـمـــركـيـــة، والـــذي شـجع

خـــدمـــة الانـتـــرنـيـت بمعـــدل 45 الف
دينـار فقط شـهريـاً، يمكن استـخدام
هـذه المـنظـومـة وعلـى مــدار السـاعـة،
وهنـا لابــد لنـا مـن ان لانغفـل رغبـة
الــشـبــــاب في ذلك، الـــذيـن يــشـكلـــون
الــســـواد الاعـظـم مـن المــسـتخـــدمـين

لهذه الشبكة.
وعلــــــى أيــــــة حــــــال فــــــانـك يمـكــن ان
تحــصـل علـــى حـــاسـبـــة بمــــواصفـــات
ومتانـة عاليـة جداً وبـسعر قـد يصل
الـــى ملـيـــون ونــصف الملـيـــون ديـنـــار،
ويمـكـنـك ان تحــصـل علــــى حــــاسـبــــة
بمــواصفــات عـــاليــة ولكـنهـــا بمتــانــة
مـتواضعة وبسـعر قد يصل 350 الف
دينــار وخـتم الــسيــد ســـامي حــديـثه
قائلاً: ان )البـالات( لم تسـتثن سوق
الحاسبـات فقد بيعت في المحـافظات
حـــاسـبـــات ) P3بـــالات( بـــسعـــر كـــان
حــــــــده الاعـلــــــــى )100( الـف ديـــنــــــــار

فقط.

ندرة وجـود الفنـيين المتخـصصين في
تصليح هذه القطـع الالكترونية مع
عـدم وجود قطـع الغيار، الامـر الذي
يـجعل )الكـارت( المـستخــدم غيـر ذي
جــدوى، فـيـتـم اسـتـبـــداله بـــالكـــامل،
عـــنـــــــدمـــــــا يــــصـــــــاب احـــــــد اجـــــــزائـه
بـــــالعــطـب.. واعــتقــــد ان انـخفــــاض
اسعـار الخـدمـة الـتي تقـدمهـا شبكـة
الانتـرنـت وراء الاقبــال الكـبيـر علـى
شـراء الحـاسبــات الالكتـرونيــة، فمن
المعلـــوم ان اكثــر مـن خمـســة مـلايين
مـــواطـن عـــراقـي يعـيــشـــون في خـــارج
الـــــوطــن، ويمـكــن لأي مــن أقــــــاربهــم
الاتــصـــــال بهـم ومـــشــــاهـــــدتهـم لمــــدة
ســــاعــــة كــــاملــــة وبـــسعــــر الف ديـنــــار
فقــط.. وهـــــذا الاتــصـــــال المــــســمـــــوع
والمـــرئـي أرخـص وأفـضـل بكـثـيـــر مـن
الاتصـال الهـاتفـي.. فهنـالك تقـنيـة
جـديدة حفـزت الكثيـر للاشتراك في
مـنــظـــومـــة مـحلـيـــة حـــديـثـــة تـــوفـــر

اصحـاب المحال الصغيرة مستوردين
وهــم غــيـــــر مــتــمـــــرســين في عــملــيـــــة
الاســتــيــــــراد، إذ يـلجــــــأ هــــــؤلاء الــــــى
اسـتـيـــراد الـبــضـــاعـــة غـيـــر الجـيـــدة
بــسـبـب فـــارق الـــسعـــر، الامـــر الـــذي
يــنعـكــــس علـــــى عــــــدد القـــطع غــيـــــر
الـصالحة، وبالتالـي يضطر المستورد
الــى رفع الـسعـر لـتعـويـض خـســارته
في القــطع الــصـــالحـــة، نـــاهــيك عـن
الـغش الـصنـاعي الـذي يحـدث بعلم
المـستـورد او بــدون علمه، حـيث يقـوم
المجهـز وبطـلب من المـستـورد احيـانـاً
بـتـثـبـيـت )المـــاركـــة( المــطلـــوبــــة علـــى
القــــطع الــتــي تحـــمل المـــــــواصفــــــات
الـــشـكلـيــــة، ولـكــنهــــا لاتحـمـل نفـــس
الكفاءة، وبالـتالي يضطـر المستهلك
لاستبـدالهـا في فتـرة قصيـرة نتيـجة
عــــدم كفــــاءتهـــا ممـــا يـــزيـــد الــطلـب

الذي ينسحب على السعر.
وهنـالك اسبـاب اخـرى، مـن اهمهـا..

بــيع وصـيــــانــــة هـــــذه الاجهــــزة، الــــى
خمـسة اضعاف عمـا كانت عليه قبل
ثلاث سـنــــوات، فــصــــار هــــذا المــــركــــز
بمثـابـة الـسـوق الــرئيـسي في العـراق
والـــذي يــــزود مخـتـلف المحـــافــظـــات
بهـــذه الــسـلع الـتــي تقـــدم خـــدمـــات
لمــستخــدميهـا مـن طلبـة الجــامعـات
ودوائـــر الـــدولـــة والمحـــال الـتجـــاريـــة
والكـثـيـــر مـن المهـن الاخـــرى وحـتـــى
الاطــفــــــــــــــال مـــــن خــلال الالــعــــــــــــــاب
الالكـتــرونـيـــة، اضف الــى ذلـك فهـي
الــنـــــافـــــذة الــتــي يـــطل مــن خـلالهـــــا
المــــســـتخــــــدم لــــشــبـكــــــة المـعلــــــومــــــات
العـالميـة.. يقول سـامي رضيـوي وهو
احـــد العـــاملـين في هـــذا المجـــال.. ان
ارتفــــــاعــــــاً قــــــد طـــــــرأ علـــــــى اسعــــــار
الحـاسبات عما كـانت عليه في السنة
المـاضيــة، والسـبب في ذلك يعـود الـى
جـــملــــــة اســبــــــاب أهـــمهــــــا.. الــــطلــب
المـتـــزايـــد، والـــذي جعـل الكـثـيـــر مـن
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السلع، فانتعـشت هذه السوق فظهر
لهــــــا مــــــركــــــز رئــيــــســي في مــنــــطقــــــة
الـــــصــــنــــــــــاعــــــــــة قــــــــــرب الجــــــــــامـعــــــــــة
الـتـكــنلــــوجـيــــة، وازداد عــــدد المحــــال
والمكـــاتـب وجـمــيعهـــا مـتخـصـص في

الــشـــركـــات المــصـنعــــة علـــى تــســــويق
القـــديم مـن مـنـتـــوجـــاتهـــا والـتـي لا
تلقـــى اقـبـــالاً في الاســـواق العـــالمـيـــة،
الى السوق العراقية المتعطشة لهذه

حركة دائبة رغم ركود بقية الاسواقفي سوق الحاسبات الالكترونية...

جينتاو يعلن نمو الناتج المحلي للصين بنسبة %10.2
 الرياض/ رويترز

تعتـزم الـسعـوديـة إقـامـة
مــــــــجـــــــــــــــــــــــمــــــــعــــــــــــــــــــــــــين
للـبـتـــــروكـيـمـــــاويـــــات في
مـنطقتي الجـبيل وينبع
الــصـنـــاعـيـتـين بــتكـلفـــة
قـــدرهــــا 23 ملـيـــار ريـــال

)6.1 مليارات دولار(.
وقـــــــال وزيـــــــر الــبــتـــــــرول
والـــثـــــــــروة المـعـــــــــدنـــيـــــــــة
السعـودي علي الـنعيمي
إن حـــــصـــــــــة مـــن أسـهـــم
المــــشـــــروعــين ســتـــطـــــرح
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للاكتتاب العام وبالتكلفة الفعلية في البورصة.
وأضــــــــاف أن مـجـــمـع الجـــبـــيـل
ستـشــارك فيه شـركــات أوروبيـة
ويابـانيـة وأميـركيـة إضافـة إلى

شركة محلية. 
وأكــــــد الــــــوزيــــــر الـــــسعــــــودي أن
المشـروعين يـأتيـان ضمن خـطة
لتـوسعـة القـاعـدة الاقـتصـاديـة
والــصنـــاعيــة لـلمـملكــة بهــدف
تــوفيــر فــرص لـقيــام صنــاعــات
تحويليـة جديـدة معتمـدة على
هـذه المـنتجـات وتـوفيـر وظـائف

جديدة.  

بكلفة 6 مليارات دولار

السعودية تعتزم إقامة مجمعين للبتروكيماويات
الرياض/الوكالات

قــــال الأمــين العــــام لمجلـــس
الــتعــــــاون الخلــيجــي عــبـــــد
الـرحمن العطيـة إن المؤتمر
الدولي للمـانحين سينعقد
في تــشـــريـن الـثـــانــي المقــبل
لتأهيل الاقتصاد اليمني.

كـمـــا أكـــد العـطـيــــة انعقـــاد
مـــؤتمـــر آخـــر لاســتكــشـــاف
الـفـــــــرص الاســتــثــمـــــــاريـــــــة
للــيــمــن بمـــشـــــاركـــــة رجـــــال
أعمـال خليجيـين ويمنيين.

وتــشيـر الـتقـديـرات إلـى أن
الــــيــــمــــن يـحــــتــــــــــــاج إلــــــــــــى
استثمارات بقيمة 40 مليار
دولار لــــتـقـلــــيـل الـفـجـــــــــــوة
الاقــــتــــــصـــــــــــاديـــــــــــة مـع دول
الخلـيج ومــســـاعــــدته علـــى

الانضمام للمجلس. 
وكـان التبـادل التجـاري بين
صــنعـــــاء ودول الخلــيج قــــد
تجــاوز العـام المـاضـي ثلاثـة

مليارات دولار.

الخليج ينظم مؤتمرا للمانحين
لتأهيل الاقتصاد اليمني

بغداد/ محمد شريف ابو ميسم

بكين/ أ ف ب
أعلـن الـــرئـيــس الــصـيـنـي هـــو
جـينتـاو ارتفـاع إجمـالي الـناتج
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طـريقــة النمـو ولحمـايـة المـوارد
والـبـيـئــــة مع الـتــــركـيــــز علــــى

تحسين ظروف حياة السكان.
وكـرر مـا أعلن سـابقـا عن زيـادة
الـتجــارة الخــارجيــة الــصيـنيــة
بنـسبـة 25% في الـربع الأول من

العام الحالي.
ولم يـوضح جـينتـاو أي بيـانـات
اقـتــصــاديــة أخــرى عـن الـــربع
الأول مــن هـــــــذا الـعـــــــام خـلال
اللقاء الذي ركز على العلاقات
التجارية بين الصين وتايوان.

وقــــد ارتـفع إجــمــــالــي الــنــــاتج
المحلـي في الصـين بنـسبـة %9.9

خلال العام الماضي كاملا
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من عام .2005
وأكـــــد جــيــنــتــــــاو محـــــافــظـــــة
الاقــتـــصــــــاد الـــصــيــنــي عـلــــــى
مــسـتـــوى نمـــو جـيـــد أدى إلـــى
زيــادة إجـمــالـي الـنــاتج المحلـي

بهذه النسبة.
وأوضـح عـــــــدم رغــبـــــــة بـلاده في
تحقــيق نمــــو ســـــريع جـــــدا بل
التشـديد عـلى فعـاليـة ونوعـية

النمو.
وأشــار جـيـنـتــاو خلال مقــابلــة
مـتـلفـــزة مع الــزعـيـم الــســـابق
لحــزب كيــوميـنتــانغ التـايــواني
لـيــان تــشــان إلــى إيلاء الـصـين
المــزيــد من الاهـتمــام لـتحــويل
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المحلـي للـصـين بـنــسـبــة %10.2
في الــــــــــربـع الأول مـــن الـعــــــــــام
الحــالي مقـابـل الفتـرة نفـسهـا
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